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Almacenado, extraccion y comercializacion...

RESUMEN EJECUTIVO

La empresa, realizara la importacion de equipos para el almacenado, extraccion. envasado y
comercializacion del aceite de mani y sus derivados.

Se localizara en la zona del Alto Parand, en una de las ciudades fronterizas, conformando la triple
frontera, con localizacion geografica estratégica apuntando al mercado objetivo.

Los datos obtenidos apuntan a una necesidad del mercado por el aceite de mani principalmente,
atendiendo a que el mismo no es encontrado en ¢l mercado regional.

El mercado objetivo, sobre el cual se realizé la investigacion, recae en los ciudadanos orientales
residentes en la zona, de los cuales se obtuvieron informacion de que el aceite de mani es un
alimento basico en la concina oriental. Sin embargo. el mismo no es encontrado en la region,
teniendo estos que adaptar su alimentacion con aceites sustitutos de ficil acceso como lo son los
de soja, maiz, girasol, canola, etc.

Las encuestas arrojaron datos alentadores referente al consumo del aceite de mani en la comunidad
oriental, lo que conllevo a la ejecucion del estudio para estimar la rentabilidad del proyecto en un
plazo de 5 aios, considerando vanios factores e indicadores, tanto de mercado como financieros.
logrando asi identificar cada punto positivo y negativo del Plan de Negocios.

Como caracteristica atractiva, se realizara la extraccion por prensado en frio, sin la utilizacion de
solventes, garantizando asi todas las cualidades naturales de los componentes del aceite,
permitiendo  obtener um  producio 100%  natural hbre  de quimicos.
Se apuntara a la atencion diferenciada y personahizada de los chentes, para lograr interpretar y
atender las reales necesidades de cada uno, para asi brindarles un optimo servicio de modo a lograr
la méxima satisfaccion de cada uno.

La empresa entiende que la Etica Empresarial es sumamente importante para el éxito del negocio,
por lo que tendra una fuerte vocacion ¢tica, con valores como respeto, honestidad, justicia,
responsabilidad y libertad, con los cuales se pretende garantizar no solo el éxito del negocio
internamente, sino transmitir estos valores a través de los productos de alta calidad.

Se trata de un Plan de Negocios con buena perspectiva econémica llevando en consideracion los
resultados cuantitativos en un periodo de 5 afios, donde se analizaron los indicadores financieros
que avizoran resultados positivoes de la evaluacion respaldados por los resultados obtenidos en los
calculos del VAN de GS 1.079.630.638 y TIR de 70.41 %, logrando la recuperacion del capital en
un periodo aproximado de 12 meses.

La vocacion social y ambiental es parte de la empresa, procesando el 100% de la materia prima,
evitando asi contaminantes por mermas de la produccion. Ademds, la empresa posee un plan
mensual de apoyo para la impieza de cauces hidncos menores, con aporte mensual de G$ 800.000
y un aporte social al hogar de ancianos de la ciudad de Ciudad del Este de G$ 1.500.000 en
alimentos e insumos necesarios para la buena atencion de los huéspedes del hogar.

El proyecto presenta con buenas perspectivas de realizacion y crecimiento en el plazo establecido.

Aceite Mani Oriental
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