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Resumen Ejecutivo

SITEGI EAS se ubicard en la calle General Elizardo Aquino y Avenida San José, en el
centro mismo de la ciudad de Limpio, ¢s una Empresa de Accion Simplificada que propone
la implementacion de un sistema tecnologico de gestion integral disefado especificamente
para optimizar el control de las practicas en los servicios que prestan los estudiantes del
drea de Salud de las Universidades pablicas y privadas en las Instituciones de Salud a
través del Mimisterio de Salud Publica v Bienestar Social. Este sistema automatiza y
digitaliza los procesos ofreciendo maltiples beneficios, como la centralizacion de la
formacidén consolidada en una tnica plataforma, facilitando el acceso y la gestion, la
carga de datos, la generacion de reportes y otras tareas repetitivas de forma automatizada,
la generacion de reportes personalizados en tiempo real ofrece una amplia variedad de
reportes que facilitan el andlisis de datos y la toma de decisiones, como también se puede
integrar con otros sistemas de informacion en las instituciones como el sistema de gestion
académica y cronogramas, Fste sistema garantiza la seguridad y privacidad de los datos
mediante el uso de tecnologias de cifiado y controles de acceso. Esta herramienta facilitard
¢l control de las contraprestaciones generadas por cada alumno que ingresa a los servicios
de salud, con este sistema tecnoligico de gestion integral se oblendrid los montos generados
por cada servicio de salud en tiempo real permitiendo la entrega de las contraprestaciones
que son realizadas en forma de adquisicion de insumos, mantenimiento de infraestructura y
adquisicion de bienes, que representan una oportunidad valiosa para fortalecer la
colaboracidn entre las instituciones formadoras v los servicios de salud Para lograr que la
imagen y servicio oblenga un lugar en la mente del consumidor se establecerdn estrategias
de posicionamiento con ¢l objeto de levar la imagen del servicio al cliente objetivo,
creando una idea concreta de lo que se proyecta vender. Para ello se tiene en consideracion
los siguientes aspectos: Diferenciacion, Personalizacion y Facilidad de uso y Eficiencia 1a
inversién inicial requenda asciende a G. 357 000 000, se prevé que la financiacion serd
propia. El Plan Financiero desarrollado permitioé determinar el VAN positivo de guaranies
560966 894, una TIR del 109,72%, la relacion B/C de 1,26 y Payback de 6 meses
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