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CAPITULO I: RESUMEN EJECUTIVO

Los datos principales del negocio

El presente plan de negocio denominado factibilidad de establecer un modelo de
negocios “Business intercessor”, para conectar a empresas con estudiantes universitarios a
través de camets en Asuncion - Paraguay en el aflo 2023, con el nombre de fantasia
*MUECARD", ubicado en la ciudad de Asuncién, en el barrio Jara, empresa constituida
como una EIRL (Empresa Individual de Responsabilidad Limitada).

La descripcion del bien o servicio

La idea de negocio es ofrecer un servicio de nexo entre las empresas que tienen
como piblico objetivo a los estudiantes universitarios entre los rangos de 18 a 30 afios, a
través de camets, su principal objetivo es ayudar a los jovenes universitarios a conseguir
beneficios con diferentes empresas, debido a que los jévenes universitarios hoy en dia
estudian y trabajan en su mayoria y es una forma de ayudarles a llegar a fin de mes. Visto
esto, se plantea la factibilidad de emprender este servicio como un nuevo modelo de

negocios denominado “Business intercesor™,

La idea de la necesidad u oportunidad del negocio

Debido al andlisis de mercado, en primer lugar, se escogid este negocio ya que en el
mercado no se encuentra este tipo de servicio, si bien existen algunas asociaciones de
estudiantes que la han realizado, pero tiempo después se extinguieron debido a que los
mandatos en todas las asociaciones estudiantiles en universidades, duran solo un afio, por
ende, no existe una empresa que preste el servicio, imprima los carnets v los entregue a las
asociaciones estudiantiles o universidades. En segundo lugar, que este negocio es una
forma de ayudar a las empresas a llegar a sus clientes potenciales a través de una estrategia
de ventaja competitiva, y ademds de ayudar a emprendedores a potenciar su negocio. La
principal ventaja competitiva frente a competidores indirectos (tarjetas de crédito, que
ofrecen descuentos en locales), es que no se pagan intereses mensuales, ni se paga una

cuota de manejo, ni cobro de comisiones.




