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Resumen Ejec.uiivn

El presente plan de negocios correspondio al proyecto denominado “Servicie de
carga inmalambrica eficiente vy segura para vehiculos eléctricos a través de estaciones
independientes de suministro”, desarrollado con el objetive de determinar la factibilidad de
su implementacidn en la ciudad de Asuncion, en el ano 2024, La empresa fue concebida
caomo una Empresa por Acciones Simplificadas (EAS). de tipo privada nacional, orientada a
ofrecer un servicio innovador que respondiera a la creciente mecesidad de soluciones

tecnoldgicas modernas en el drea de movilidad el éctrica.

El servicio propuesto consistid en la instalacion v operacion de estaciones de carga
inalambrica para vehiculos electricos, distribuidas en punios estrategicos de Asuncion. Estas
estaciones funcionaban mediante tecnologia de induccion electromagnética, permitiendo a
lox wsuarios cargar sus vehiculos de manera automaitica, sin necesidad de conectar cables.
La propuesta apuntd a satisfacer una necesidad insatisfecha en el mercado: la escasa
disponibilidad de infraestructura de carga. la incomodidad de los métodos tradicionales v la

falta de opciones tecnoldagicas mas avanzadas.

La propuesta de negocio se baso em elementos diferenciadores clave, como el uso de
tecnologia de carga sin contacto, una plataforma digital propia para reservas y monitoreo, v
una oferta flexible de planes por carga o suscripcion mensual. Estas caracteristicas no solo
aportaron valor agrepado, sino que establecieron una clara ventaja competitiva frente a
empresas ya existentes como Evergo y Creen Tech, que ofrecian cargadores con conectores

fisicos convencionales.

El estudio de mercado evidencid una alta aceptacidn por parte del publico objetiva,
tanto usuarios particulares como empresas con flotas eléctricas. Se confirma que el 100 %
de los encuestados manifestd interés en un serviclo de carga inalambrica, vy que casi la mitad
estaria dispuesta a pagar entre G, 20.000 y . 40.000 por carga, lo que valida la viabilidad
comercial del medelo. Asimismo, se determing que la localizacion preferida para las
estaciones incluia centros comerciales v zomas residenciales de alto transito.
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